CENTRUM KSZTALCENIA FSNT NOT
ZAPRASZA NA SZKOLENIE:

Temat szkolenia: Negocjacje handlowe
Czas trwania: 16 godzin
Adresaci: handlowcy, kupcy, pracownicy dziatéw handlowych,

zaopatrzeniowcy, kierownicy placéwek handlowych,
pracownicy firm swiadczgcych ustugi dla biznesu,
pracownicy odpowiedzialni za rozwaj sieci sprzedazy,
najwyzsza kadra zarzgdzajgca, kierownicy wszystkich
szczebli.

Po ukonczeniu szkolenia uczestnicy beda:

o skuteczniej negocjowali, zwiekszajgc sprzedaz lub zmniejszajgc koszty
zakupow,

» znali wiasny styl negocjacyjny i jego skuteczno$¢ oraz cechy dobrego

negocjatora,

rozrézniali i w miare potrzeb stosowali rozne style i taktyki negocjowania,

wiasciwie przygotowali sie do negocjaciji,

umiejetnie zachowywali sie w trudnych sytuacjach negocjacyjnych

stosowali rézne metody argumentacji cenowej,

Swiadomie stosowali zasady komunikacji niewerbalnej, unikali podstawowych

btedéw negocjacyjnych i skutecznie przeciwdziatali manipulacji

Metoda szkoleniowa: interaktywny wyktad, ¢wiczenia indywidualne i
zespotowe, analiza przypadkdéw

Cena szkolenia — 400z}

Zgtoszenia:

Biuro NOT Szczecin

Al.Wojska POLSKIEGO 67

Tel. 091 43-45-509

Tel.fax 091 43-38-305

www.not.szczecin.pl biuro@not.szczecin.pl



http://www.not.szczecin.pl/

